Carlo Privitera
+39 3357848941 — carlo.privitera@kyipcapital.com

Esperienza lavorativa  Founding Partner, Chief Sustainability Officer and
Operating Partner
Kyip Capital SGR SpA — Milano, Italia
2020 - Presente
- Operating partner responsabile della gestione delle
societd in portafoglio
- Responsabile delle politiche di sostenibilitd della

societa di risparmio e delle societd in portafoglio

Fondatore, Advisor, Consigliere di Amministrazione Carlo

Privitera Advisors - New York, NY

2015 -2020
- Supporto a 3 digital startup nella loro costituzione e
crescita
- Co-fondatore di due societd di e-commerce
- Expert advisor nella
trasformazione della

strategia digitale
Partner - Digital & Technology
Investindustrial - New York, NY
2016 -2018

Gestione delle strategie tecnologiche e digitali di societd del
portafoglio di primari fondi europei di private equity. Esempi di
risultati raggiunti:

- creazione di un nuovo e sfaccettato CRM e strategia di
canale per una societd di prodotti per neonati, piu che
raddoppiando il tasso di conversione in tuttii canali a livello
globale e raddoppiando le vendite dell’e- commerce negli
USA in un anno.

- trasformazione del business dell’entertainment, utilizzando
tecniche di analisi per guidare il cambiamento nel canale
online, creando incrementi a due cifre in traffico dei
canali, tasso di conversione e profitti.di diverse societd
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Presidente Divisione E-Commerce e Innovazione Digitale
Luxottica - Milano / Mason, OH / New York, NY
2013 -2015

Trasformazione dell’esperienza del cliente per sfruttare
I'innovazione digitale e mettere il cliente al centro del
processo.

Riunione di tutti i business online per il gruppo Luxottica
nel Nord America e glasses.com di recente acquisizione,

supportando al contempo anche i canali tradizionali (retail
e ingrosso) nel percorso omnicanale.

Creazione di una customer experience completamente
nuova, definendo e misurando ogni processo intorno alla
soddisfazione del cliente. Net Promoter Score complessivo
portato al 76% con la maggior parte dei singoli processi a
90+%.

Costruzione del nuovo canale e-commerce, integrato in
quattro business e ridefinizione completa dell’ esperienza del
consumatore, del merchandising, e delle strategie di
marketing. Ricavi piu che raddoppiati per due anni
consecutivi.

C.0.0.
Luxottica - Milano / Mason, OH / New York, NY

2010 -

2013

Gestione di operazioni in tutte le divisioni del Nord America
(ingrosso, retail, produzione, assicurazione) con un focus
primario sull'infegrazione di plurime acquisizioni.
Ridefinizione e riposizonamento della presenza di real
estate, comprendente piu di 5.000 negozi.

Ideazione di un nuovo design per i negozi creando una riduzione dei
costi per singolo negozio del 20%, riducendo i tempi di realizzazione
di un nuovo negozio del 30%.
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CIO del Gruppo
Luxottica - Milano / Mason, OH / New York, NY
2007 - 2010

- Incaricato del rinnovo di strategia ed operations del
dipartimento.

- Incaricato della ridefinizione globale e tfrasversale a
divisioni e funzioni dei processi di business per integrare i
business acquisiti, creare efficienza e generare flussi di
cassa per futuri investimenti.

- Implementazione a livello globale di un nuovo ERP per
integrare i flussi di processo, i dati e le misure.

- Sviluppo di un nuovo modello di business per la
creazione di una esperienza del cliente coerente
frasversalmente alle diverse divisioni.

VP, Catena di Approvvigionamento
Luxottica, Milano / Mason, OH / New York,
NY 2005 - 2007

- Lavoro con team globali per ridisegnare ed integrare una
pianificazione e catene di approvvigionamento, dati e
inventari frammentati a seguito di multiple acquisizioni.

- Riduzione del capitale circolante del 40% e incremento
del livello complessivo del servizio clienti del 30%.

Esperienza precedente VP, Controllo Produzione e Logistica / VP, Catena di
Approvvigionamento Alfa Romeo /  Direttore
Pianificazione e Previsione
Fiat Auto Group - Torino

Senior Manager / Manager / Consulente
EFESO (Management Consulting) - Shanghai, Chinag;
Dallas, TX; Visalia, CA; Sydney, Australia
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Istruzione Laurea in Ingegneria Gestionale

Politecnico di Milano - Milano

Certificato di Digital Marketing Analytics
MIT — Boston, US

Certificato in Intelligenza Artificiale, implicazioni per le
strategie di business
MIT — Boston, US

Executive Program
SAID Business School — Oxford, UK

Executive Program in Innovazione e Tecnologia
Kellogg Business School — Chicago, US

Competenze Consigliere di Amministrazione
Leadership

- Plena Education (2020 — Presente)

- RUFA (2020 - Presente)

- SPD (2021 - Presente)

- Ferrari Fashion School (2022 — Presente)
- SLMC (2023 - Presente)

- Datlas Group (2021 — Presente)

- BA Glass (2018 — Presente)

- OKA (2017 -2019)

- Flos (2018 -2019)

- Fitting Box (2015 -2021)

- Onesight (No profit) (2011 -2014)

- Kellogg School of Management (Comitato

consultivo Innovazione e Tecnologia) (2007 -
2010)
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